Волховец
Должность: Менеджер отдела продаж

Возможность карьерного роста: Руководитель отдела продаж, Коммерческий директор 

Обязанности:

· Ежемесячное/ежеквартальное планирование;

· Работа с клиентами компании: Санкт-Петербург, ЛО, СЗФО, сети 

· Работа с ассортиментом;

· Улучшение условий сотрудничества;

· Ценообразование;

· Решение вопросов, касающихся коммерческой деятельности компании.

· Опыт успешных активных продаж

· Опыт формирования и обучения команд

· Хорошие управленческие навыки, как управления процессами/ проектами, так и людьми

· Умение планировать и правильно выбирать цель, а также пути её достижения

· Управление дебиторской задолженностью

· Формирование и своевременное предоставление отчетов и других документов о выполнении планов по продажам

· Оосуществление оперативного контроля показателей продаж.

В перспективе:

· Управление продажами филиала 

· Руководство отделом продаж

· Постановка целей для менеджеров по продажам

· Анализ коммерческой деятельности филиала и конкурентного окружения

· Формирование предложений по корректировке продуктового портфеля

· Координация разработки и составления перспективных планов продаж, маркетинговой программы и ее реализации

· Поддержка в актуальном состоянии бизнес-процессов по управлению продажами

· Оптимизация процессов клиентского сервиса, организация обучающих и информационных мероприятий по улучшению сервисного обслуживания клиентов

Требования:

· мужчина 30-45 лет;

· высшее законченное образование.

· Обязателен опыт работы на аналогичной должности в дистрибуционной компании B2B с развитой региональной сетью от 3-х лет

Условия работы:
· Молодой дружный коллектив профессионалов 

· Возможность профессионального и карьерного роста 

· Официальная заработная плата 

· Компенсация за использование автомобиля 

Персона для контактов: Казаков Алексей Владимирович,

e-mail: alexey.kazakov@volhovec-spb.ru
